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5OGNI AFFILIATO È UN SOGGETTO GIURIDICO AUTONOMO ED INDIPENDENTEOGNI AFFILIATO È UN SOGGETTO GIURIDICO AUTONOMO ED INDIPENDENTE

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0012910

Vendita 2 locali 51MqVendita 2 locali 51Mq € 150.000€ 150.000
CORSO GARIBALDI: Bilocale ristrutturato ed arredato,
esposizione esterna con balconi, luminoso.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0013216

Vendita 3 locali 100MqVendita 3 locali 100Mq € 239.000€ 239.000
VIA ALESSANDRO POERIO: A pochi minuti dalla Stazione
Centrale, ideale sia per uso proprio sia per investimento.

FF
APE

00
kWh/m2

RIF
0013486

Vendita 4 locali 110MqVendita 4 locali 110Mq € 269.000€ 269.000
VICO SANT'ERASMO: Ristrutturato, in parco con posto auto
assegnato, doppi servizi, a ridosso di Via Marina.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0011470

Vendita 5 locali 171MqVendita 5 locali 171Mq € 370.000€ 370.000
VIA FERRARA: Ad angolo con il Corso Novara, buone
condizoni interne, doppia esposizione.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0013208

Vendita 2 locali 62MqVendita 2 locali 62Mq € 175.000€ 175.000
BAGNOLI-VIA POLLIO FELICE: terrazzo di copertura
calpestabile panoramico. Appartamento in buone condizioni.
Doppia e luminosa esposizione.

GG
EP gl,nr
111,11111,11
kWh/m2

RIF
0012972

Vendita 4 locali 104MqVendita 4 locali 104Mq € 275.000€ 275.000
BAGNOLI-VIALE CAMPI FLEGREI: zona pedonale del Viale
principale del quartiere. Stabile in cemento armato con
ascensore. Balconi terrazzati. Posto auto.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0012883

Vendita 3 locali 80MqVendita 3 locali 80Mq € 175.000€ 175.000
BAGNOLI-VIA ANTONIO BECCADELLI: parco con posto
auto, posto moto e cantina. Piano alto. Doppia e luminosa
esposizione.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0012633

Vendita 3 locali 90MqVendita 3 locali 90Mq € 199.000€ 199.000
BAGNOLI-VIA ILIONEO: doppia esposizione, libera e
panoramica. Appartamento completamente ristrutturato. Zona
alta del quartiere.
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LOMBARDIA

Via Giuseppe Ripamonti 16

Sei pronto a metterti in gioco?
Cerchiamo persone ambiziose

pronte a sviluppare, con
il nostro supporto una
meravigliosa carriera

nel settore immobiliare

INVIA IL TUO CV A
a.passeggio@casa-e.it

13OGNI AFFILIATO È UN SOGGETTO GIURIDICO AUTONOMO ED INDIPENDENTEOGNI AFFILIATO È UN SOGGETTO GIURIDICO AUTONOMO ED INDIPENDENTE

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0012318

Vendita 4 locali 149MqVendita 4 locali 149Mq € 595.000€ 595.000
TALENTI - VIA GIUSEPPE ANTONIO PASQUALE:
Quadrilocale in discrete condizioni, due terrazzi, box auto
doppio e cantina.

EE
EP gl,nr
172,95172,95
kWh/m2

RIF
0012984

Vendita 3 locali 67MqVendita 3 locali 67Mq € 239.000€ 239.000
DON BOSCO - VIALE MARCO FULVIO NOBILIORE:
Trilocale in stabile recentemente ristrutturato, ottime
condizioni interne, due balconi, doppi servizi e cantina.

GG
APE
175175

kWh/m2

RIF
0012413

Vendita 4 locali 128MqVendita 4 locali 128Mq € 169.000€ 169.000
MARINO - LARGO GUGLIELMO OBERDAN: Quadrilocale di
ampia metratura da ristrutturare a pochi minuti da Piazza San
Barnaba e dalla Stazione di Marino.















Ci sono eventi che servono a raccontare cosa si fa… e poi ce ne sono altri che 
servono a capire chi si è diventati.

Il 5 dicembre, nella cornice del Teatro del TH Roma – Carpegna Palace 
Hotel, si è svolto il 4° Convegno Nazionale CASAÈ, intitolato “La Voce del 
Cambiamento: Valori, Persone, Innovazione”. Un titolo che non nasce per 
stupire, ma per dichiarare una direzione precisa. Perché per CASAÈ questi 
tre elementi non sono concetti astratti, ma punti saldi, concreti, che guidano 
la missione, la visione e l’operatività quotidiana del franchising.

Fin dall’inizio, l’atmosfera è stata chiara: emozione, orgoglio e un forte senso 
di responsabilità. Responsabilità nel comunicare e nel trasmettere, nel modo 
più autentico possibile, i valori, le novità e la direzione di CASAÈ a tutti gli 

Il pubblico non è mai stato semplice spettatore: è stato partecipe, attento, 
coinvolto emotivamente. Così come lo sono stati tutti i relatori sul palco.

Presidente di CASAÈ, Antonio Pasca, che ha trovato spazio — e senso — in 
ogni intervento successivo: “Il successo è il risultato di un’alchimia di fattori 
diversi.” Un’affermazione semplice, ma estremamente densa. Perché racconta 

La Voce del Cambiamento: cosa ha detto 
davvero il 4° Convegno Nazionale CASAÈ



una somma di numeri o di singole performance, ma un equilibrio continuo 
tra visione, persone, metodo e scelte.

Il discorso del Presidente ha toccato nel profondo la sala, richiamando 
il valore dell’identità e della coerenza nel tempo. A seguire, l’intervento 
dell’Amministratore Delegato Alessandro Ferrero ha aperto uno sguardo 
concreto sul futuro, introducendo le novità in ambito IT previste per il 2026: 
strumenti e soluzioni pensate per sostenere la crescita reale del network.

Laura Trinari, consigliera CASAÈ e responsabile nazionale della formazione, 
ha riportato l’attenzione su ciò che rende sostenibile ogni cambiamento: la 
preparazione, la competenza, la formazione continua.

Antonio Camporeale, consigliere e responsabile dello sviluppo del franchising, 
ha invece affrontato i temi legati alla crescita territoriale, mantenendo sempre 
il focus sull’equilibrio tra sviluppo e qualità.

Un passaggio importante è stato anche l’intervento di Marco Mondini, 
Amministratore Delegato di Quantum Creditech e 24 Finance, partner 
CASAÈ per la mediazione creditizia, a conferma di un ecosistema che cresce 
attraverso relazioni strutturate e sinergiche.

avvenute direttamente sul palco del convegno, che segnano l’apertura 
CASAÈ di Albenga (SV)

, e del Alessandro 
Passeggio, non sono state semplici formalità. I protagonisti hanno condiviso 
a voce alta le proprie emozioni, le intenzioni e la motivazione che li ha spinti 
a scegliere CASAÈ, davanti a tutta la platea. Un momento autentico, che ha 
reso visibile il lato più umano del cambiamento.



di Antonio Pugliese – Marketing Manager Nazionale CASAÈ FRANCHISING

PER MAGGIORI INFORMAZIONI

Visita il
NOSTRO BLOG

Dopo il convegno, la cena di gala ha lasciato spazio a ciò che spesso non 
si vede sul palco: il senso di appartenenza. In quei momenti informali, si 
è percepita chiaramente la forza di una comunità che si riconosce, che 
condivide una visione e che guarda avanti con maggiore consapevolezza 
rispetto a un anno fa.

Questo 4° Convegno Nazionale CASAÈ è stato allo stesso tempo una conferma 
del percorso fatto e una svolta verso qualcosa di nuovo. Non un punto di 
arrivo, ma un momento di allineamento. Più maturità, più chiarezza, più 
preparazione per affrontare il futuro nel modo più opportuno.

non urlare, ma costruire nel tempo una voce riconoscibile, credibile, condivisa. 
Per chi già fa parte di CASAÈ, questa voce è una conferma.
Per chi osserva da fuori, per chi sente il bisogno di far parte di un progetto 
fondato su valori, persone e innovazione, resta una possibilità aperta: scegliere 
se limitarsi ad ascoltare il cambiamento… o decidere di diventarne parte 
attiva.



Il Nostro Partner 
Finanziario e Assicurativo 

MUTUI   
PRESTITI
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INFORMAZIONI
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 Degani Roberto

 335 6112549
bo@quantumcreditech.it


